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苏州金龙·海格客车2026届校园招聘
招 聘 简 章
金龙联合汽车工业（苏州）有限公司成立于1998年底，简称“苏州金龙”，建成75万平方米的现代化商用车制造基地，年销售额超越百亿，海格客车驰骋全球150多个国家和地区，开辟了一条国有商用车企业可持续的快速发展之路。海格客车荣获“中国驰名商标”，“中国名牌”，“国家出口免验产品”等称号，以1007.29亿元的品牌价值连续18年跻身“中国500最具价值品牌”榜，成为国家汽车整车出口基地企业、中国企业信息化100强。
公司现拥有总资产82亿元，员工4000余人，其中各类专业技术人员1100多人，具有年产20000台商用车整车及底盘的能力，下辖博士后科研工作站、江苏省级企业技术中心、江苏省新型客车工程技术研究中心、新型高速客车研发中心、苏州市海格新能源客车研究院、园区现代化客车生产基地。苏州金龙获得IATF16949、3C认证，拥有50多类300多个品种，覆盖高端商务、客运、旅游、公交、校车、专用车和团体用车领域。
展望未来，苏州金龙提出“从国内优秀走向国际优秀”的战略，以在商用车领域做大做强的专业化经营为主导，以市场为导向，信息化助推国际化，快速应对国际国内客户的个性化需求，为人们创造更加便捷的生活环境，为员工营造施展才华和提升发展的舞台空间，致力于成为中国智慧客车领导者。
[bookmark: _GoBack]【应聘须知】
1、 PC端网申：https://www.hotjob.cn/wt/higer/web/index/campus
2、 移动端网申二维码： 
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海格客车HR                        网申系统
3、 加入校招QQ群415420590，Chat更方便。
【招聘岗位及专业要求】
[image: ]
【联系方式】
公司网址：www.higer.com
公司地址：江苏省苏州工业园区苏虹东路288号
联系电话：蔡女士0512-69565459           邮箱:higerhr@163.com  
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职类 岗位名称 职位说明 优选专业 学历

前瞻技术研究工程师 主要从事新能源整车控制策略的研究与开发。

车辆工程、汽车电子、自动化、

电子信息工程等专业

硕士及以上

商用车系统设计工程

师

主要从事客车、专用车等产品的整车设计、零部件分总成设

计（包括但不限于车身结构、内外饰、空调暖风、高低压电

器、动力总成、制动、转向、悬架、车架等系统）及技术管

理工作（如认证、试验等）。

车辆工程、机械类、电子电气、

自动化、电子信息工程等专业

本科及以上

品质管理工程师

1.在客车生产全流程中搭建质量管理体系，监督原材料到成

品的各工序质量检验，通过分析工具定位质量问题并制定整

改措施；

2.协同多部门参与新产品质量策划，用数据形成质量报告辅

助决策，同时开展培训提升团队质量意识。



车辆工程、电子电气、质量管理

等专业

本科及以上

海外销售客户经理

1.负责公司在海外市场的销售拓展，开发并维护客户关系，

制定区域市场销售策略，完成年度销售目标及回款任务；

2.参与国际展会及商务洽谈活动，推广公司产品及品牌形

象；

3.收集并分析海外市场信息，为公司制定海外战略提供数据

支持；

4.协调内部资源，确保订单按时交付，提升客户满意度。

车辆相关工科专业、法语、阿拉

伯语、西班牙语、俄语、葡萄牙

语等专业

本科及以上

海外售后技术支持工

程师

1.负责公司海外市场的售后技术支持，解决客户在车辆使用

过程中遇到的技术问题；

2.参与海外客户的培训工作，提供产品操作、维护保养等方

面的指导；

3.协助处理重大质量投诉，制定并实施改进措施；

4.收集并反馈海外市场的产品质量问题及客户需求，为产品

优化提供建议；

5.定期巡检海外售后服务网点，确保服务质量符合公司标准

。

车辆工程、汽车服务、国际贸易

、交通运输、工业设计等专业

本科及以上

国内销售客户经理

1.在国内市场寻找新客户、维护老客户，完成销售任务；

2.收集市场信息，协同各部门为客户提供客车解决方案，提

升公司品牌影响力。

专业不限 本科及以上

国内售后服务工程师

1.为国内客户提供客车故障的现场诊断与解决方案，定期回

访收集使用反馈；

2.通过分析售后数据协助产品优化，同时为客户提供操作维

护培训，在重大售后事件中协调资源解决问题以保障客户运

营。

车辆工程、汽车服务等专业 本科及以上

职能岗 财务BP专员

深入业务一线，参与制定方案，出具月度报表并精准分析指

标，助力业务团队理解财务规则，为销售策略、订单核价等

提供全方位财务支持，推动业务与财务高效协同。

会计学、财务管理、数学、经济

学等专业

本科及以上

技术岗

海外

营销服务岗

国内

营销服务岗
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